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Empreendedora ha 18 anos, € uma das maiores
investidoras-anjo do Brasil e um dos tubaroes
- do programa Shark Tank Brasil.
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Agéncia Digital

Apareca nas primeiras posi¢coes de buscas do Google, no
Instagram e Facebook de seus clientes. Somos uma
empresa de gestao de trafego online, responsavel pela
estratégia, criacdao, gestdao e acompanhamento de
campanhasde anuncios. Aléem de gerirsuasredes, também
produzimos os melhores sites para que sua empresa seja
ainda mais atraente.
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Chegamos a segunda edigdo ainda vivendo tempos conturbados,
apesar do avango da vacinagdo e da recuperagdo economica.
Milhares de empreendedores perderam os seus negodcios e
milhdes de brasileiros ficaram desempregados durante a
pandemia. Voltar a normalidade ainda é um sonho nao realizado
para todos. Mas, se analisarmos bem, chegaremos a conclusao de
que os empreendedores sempre tiveram as suas duras lutas,
especialmente no Brasil, umavez que sempre enfrentamos crises
econdmicas, burocracia, impostos, dilemas empresariais e
concorréncia. A crise atual, no entanto, trouxe um componente
novo e ela nos fez parar para refletir o que temos feito de nossas
vidas e porque temos agido de determinadas maneiras. Qual o
nosso propodsito com aquilo que trabalhamos e como nossos
projetos impactam a vida do outro? Com as restri¢des sanitarias,
tivemos a mais exata nogdo de quantas pessoas dependem de
nosso sonho, do quanto ele precisa ser compartilhado para que
acontecga.

Toda essa conjuntura ndo foi pior porque, felizmente, vivemos
num contexto em que os pequenos empresarios tém cada vez
mais oportunidades de mostrar seus produtos e servigos por meio
de plataformas gratuitas. Quem é mais velho certamente se
lembra como tudo era mais dificil, caro e restrito a um pequeno
grupo de pessoas mais abastadas.

Com o crescimento da tecnologia, surgiram cursos de todos os
tipos com baixos investimentos e isso tem contribuido muito com
o desenvolvimento dos empreendedores e dos profissionais. A
partir da fusdo do conhecimento e da tecnologia muitos pequenos
empresarios foram capazes de enfrentar essa crise, através de
novos modelos de negdcios remotamente acessiveis a seus
clientes. A transformagao digital das empresas foi acelerada por
todo esse processo e isso fez toda a diferenca! Acredito que
sairemos, sim, machucados dessa crise, porém mais fortes e
modernizados.

Para finalizar, quero recordar algumas ligdes que sempre carrego
comigo: Descobrir um proposito fara toda diferenga nos negocios
etambém na vida pessoal e somente assim seremos mais felizes e
teremos bons resultados; ter o dinheiro como fim nunca foi um
bom comeco; é preciso fazer algo que tenha sentido para nos e
para o mundo, porque o dinheiro é consequéncia de quantas vidas
temosimpactado positivamente.

Que nunca esquegamos de fazer da nossa vida uma caminhada
Feliz, de levar esperanga a quem precisa e que nunca esquecermos
de sorrir. Isso é o mais importante e amaior ligdo que essa crise nos
deixara. ©

Forte abraco,
Fatima Reis
EditoraChefe






Humberto Miranda Oliveira é presidente da Federagao da Agricultura e Pecuaria da Bahia (FAEB) e do Conselho
Administrativo do Senar Bahia. Ocupa, também, a vice-presidéncia do Conselho Deliberativo Estadual do Sebrae
Bahia. Produtor rural, Humberto Miranda é médico veterinario formado pela Universidade Federal da Bahia
(UFBA). No curriculo, agrega ainda cargos de lideran¢a no poder executivo municipal da cidade de Miguel
Calmon, tendo sido eleito prefeito entre anos de 2005 e 2008, e vice-prefeito entre os anos de 1997 e 2004. Na
cidade, também exerceu outros cargos de notoriedade, como o de presidente da Associagao Comercial,
Industrial e Agropecuaria, presidente do Conselho Municipal das Associagdes Comunitarias Rurais e presidente
do Sindicato dos Produtores Rurais. Atuou também como Coordenador Regional da Agéncia de Defesa da
Agropecuaria da Bahia, e, antes de chegar ao maior cargo da Federagdo, foi diretor, vice-presidente e
Superintendente Adjunto do Servigo Nacional de Aprendizagem Rural Administracdo - Regional Bahia (SENAR). |

1. Qual a sua motivagao para escolher ser
médico veterinario?

HM: Sou da cidade de Miguel Calmon, no
interior da Bahia, e toda minha familia tem
origem rural, o que me despertou, desde
cedo, a vontade e o interesse pelo setor
agropecuario e, consequentemente, a
escolhada profissaode médico veterinario.

2. Quando o senhor iniciou sua vida em-
preendedora como produtor rural quais
dificuldades enfrentou para se posicionar
ecrescernesse mercado?

HM: Comecei minha carreira como médico
veterinario, prestando servigos para
algumas institui¢des financeiras e a uma
empresa de assisténcia técnica no campo.
Logo depois, comprei uma pequena
propriedade para comegar a atividade
pecuaria. Posteriormente, abri uma casa de
produtos agropecuarios, em parceria com
mais trés socios. Dois anos depois essa loja
faliu, os sécios abriram mao das suas partes
e eu as comprei. A partir desse momento
consegui estabiliza-la e a solidifiquei no
mercado. Atualmente, sdo dez unidadesem
diferentes cidades e distritos da Bahia. Toda
minhavida de empreendedor sempre foi

ligada ao setor agropecuario, tanto na parte
de fazenda, quanto na comercial,
construindo parcerias para disputar esse
mercado tdo competitivo. Para isso,
diversifiquei os produtos ofertados como
fertilizantes, adubos e produtos para
plantio, defensivos agricolas,
medicamentos para animais de pequeno e
médio porte, ragdes e alimentos para
animais, medicamentos veterinarios e
produtos sanitarios. Também ofertamos
mudas e sementes, material de irrigagdo,
material de plasticultura, acessorios de
montaria, pecas e equipamentos para
meios de transporte utilizados no
agronegocio, além de produtos para
prevengdo e controle de pragas e para
limpeza de animais e Petshop.

6 Toda minha vida de
empreendedor sempre foi ligada
ao setor agropecudrio 9

3. O que te motivou a fazer parte de uma
associagaoe federagao?

HM: Minha primeira experiéncia com
organizagao social foi na minha cidade,
Miguel Calmon, quando ja havia me tornado

um pequeno comerciante e fui convidado a
fazer parte da diretoria de uma associagdo
comercial, agropecuaria e industrial, sendo
eleito presidente no mandato seguinte. Tive
uma oportunidade no Sindicato dos Produtores
Rurais, onde também comecei como diretor e
depois me tornei presidente, ficando no cargo
por 3 mandatos. Logo depois fui convidado a ser
um dos coordenadores regionais da ADAB da
minha regido e tive a missdo de implantar a
Agéncia de Defesa nos 23 municipios da regido
do Piemonte e da Chapada Diamantina. Depois
acabei entrando para a vida publica, eleito vice-
prefeito por dois mandatos e, em seguida,
prefeito da cidade, totalizando 12 anos. Em
sequida, Dr. Jodo Martins, entao presidente da
Federagao da Agricultura e Pecuvaria da Bahia
(FAEB), me convidou para ajudar na construgao
de um programa especifico para o semiarido,
chamado Viver Bem no Semiarido. Logo depois
fui convidado para ser diretor de
Desenvolvimento Agropecuario da Federagao.
No mandato seguinte, tive a honra de ser
convidado por Dr. Jodo para ser vice-presidente
da Federagao. Quando ele se elegeu presidente
da Confederagdo da Agricultura e Pecuaria do
Brasil (CNA), cargo que ainda ocupa, eu assumi,
interinamente durante um ano, a presidéncia da




FAEB, sendo eleito no pleito seqguinte,
quandeo concorri pela primeira vez ao cargo.
Atualmente também estou como vice-

presidente do Conselho Deliberativo do
Sebrae, representando a FAEB, além de
participar das discussdes da CNA, sempre
que sou convocado pelo presidente.

4. Qual aimportéancia e quais os beneficios
paraserummembrode uma Associagdo?
HM: Os beneficios de qualquer organizagio
social estdo diretamente ligados ao tempo
que se dedica a isso. Os paises modernos
tém instituigées fortes, com forte
representagio da sociedade. E a associagdo
é um desses entes que existem para
defender os interesses coletivos dos seus
representados. Defender associativismo e
cooperativismo deveria ser matéria escolar.
Um dos temas transversais a ser estudado
nas escolas deveria ser o sentimento de
cooperagdo, de associagdo e de
coletividade. E associado a isso também o
empreendedorismo, que precisa ser
despertado na crianga para que as pessoas
cresgam com a visdo de que é fundamental
empreender, cooperar e se associar para que
possamos ter uma sociedade civil
representada, forte e participativa nas
politicas publicas e nas decisdes do nosso
pais.
50 empreendedorismo precisa ser
despertado na crianca para que as

pessoas cresgam com a visao de
que é fundamental empreender

5. Qual seu segmento de atuvagdo no
municipio Luis Eduardo Magalhaes? Pensa
em expandir sua marca para outras
cidades?

HM: No municipio de Luis Eduardo
Magalhdes eu ndo tenho nenhum
empreendimento. Apenas conhego a regido
e admiro por ser prospera e que da exemplo
para a Bahia e para o mundo, até na
organizagdo social, La nds temos umas das
associagbes mais fortes do estado da Bahiae
cooperativas muito bem organizadas.
Cuanto a expandir para outros municipios,
sempre existe essa possibilidade, mas no
memente, como eu tenho esse mandato na
Federagdo de Agricultura e Pecuaria do
Estado da Bahia e também do Senar, de
certa forma me impede de ter uma
dedicagao exclusiva aos negdcios e,
consequentemente, de expansio para
outros municipios.

6. Ao longo desses anos passamos por
muitas crises. Qual delas abalou seu
negdcio e como o senhor superou?

HM: Ser empresario no Brasil é um desafio
didrio e as crises se sucedem. Nio s6 as
econdmicas, mas crises politicas e setoriais.
Come minha atuagao é na regido semiarida
da Bahia, as piores crises se dio em
decorréncia das grandes secas que afetam
todo o sistema produtivo da agropecuaria e
acaba gerando um prejuizo muito grande
para o produtor rural e ele é o nosse principal
cliente. Se ele ndovai bem, o nosso setorndo
vai bem, nem o nosso comércio. E
importante destacar também as questdes
do custo Brasil, que sdo os impostos, as
taxas, as exigéncias de ordem legal que
aumentam muito 0s nossos custos e
dificultam a geragdo de maisempregos e até
de novos empreendimentos. Nao tenho
duividas de que quem consegue empreender
no Brasil se daria bem em qualquer outra
parte do munde, uma vez que as condigdes
aqui sdo sempre muito adversas. Sdo muitos
desafios e o empresario tem que ser
inovador, ter um planejamento assertivo,
uma visdo de futuro e acompanhar muito
detalhadamente o seu negécio, porque
qualquer um desses fatores interferem
positiva ou negativamente para o sucesso
ouderrocadado seunegdcio

7. Qual o Papel da Federac¢do da
Agricultura e Pecuaria Bahia (FAEB) e
Confederagao da Agricultura e Pecuariado
Brasil (CNA) parasociedade brasileira?

HM: Os paises que tém sociedades fortes e
participativas tém também organizagBes
fortes. E no setor agropecuario, que é
fundamental para a economia brasileira,
para a geragdo de emprego e renda, precisa-
se ter também de instituiges fortes na
defesa e na representagio desse setor. A
entram a Federacdo da Agricultura, que é o
representante estadual e aConfederagdo da
Agricultura e Pecuaria do Brasil, que
representa os produtores rurais brasileiros,
Como esta em nossa missdo, nosso papel é
participar da defesa e da construgdo de
politicas plblicas ligadas ac agronegécio,
para fortalecer os produtores rurais e o
campo. Estamos sempre atentos as novas
normas e leis, de movimentos que possam
impactar no desenvolvimento do setor, que
aquinaBahia é responsavel pormais de 23%

do PIB, mais de 5o% das exportagdes do estado
e 30% dos empregos. O Brasil é um pais com
uma vocagdo agropecuaria que consegue
alimentar mais de 1 bilhdo e oo mil pessoas no
mundo inteiro nos mais diversos produtos, de
graos a proteina animal, E para ter um campo
forte, precisamos de uma representatividade
mais forte ainda. Por isso, & fundamental o
papeldaCMNAtambém.

6 N3o tenho dividas de quem
consegue empreender no Brasil se daria
bem em qualquer parte do mundo Q

8. Quais experiéncias marcantes o Sr. teve ao
longo desses anosfazendo parte da FAEB?

HM: Mo exercicio dessa representagdo, os
desafios surgem a todo momento. As vezes, a
solugdo de um problema ou a participacdo na
busca pela resolugdo com outras entidades do
setor, criando parcerias com Sindicatos de
Produtores Rurais, associagdes e cooperativas
que tém os mesmos interesses dos produtores
rurais. Eu diria que uma das coisas mais
marcantes do Sistema FAEB/SENAR/Sindi-
catos é o trabalho de promover a educagio
profissional para trabalhadores e produtores
rurais, levando conhecimento, capacitagio e
qualificagdo, além de assisténcia técnica e
gerencial que contribui para a melhoria da
gestdo, da renda e da produtividade da
propriedade rural. Com essas agdes, a gente
consegue mudar a vida de tantas pessoas, que
nutrem uma gratiddo imensa pelo Sistema
FAEB/SEMAR. Eudiria que é a parte mais nobre
da nossa missdo é chegar na vida de um
produtor rural e ver que ele consegue melhorar
a renda, a autoestima e gerar uma inclusao
social, para que esse produtor possa ter
condigbes de colocar o filho na escola, de
formaé-lo, ter uma casa melhor, comprar uma
moto, um carro. E como o nosso lema é
"Ensinar a fazer, fazendo", a gente ensina o
produtor a fazer para que ele continue tendo
éxito na sua atividade agropecuaria depois que
a gente "saia” de sua propriedade. Agora
estamos em um momento marcante para o
Brasil e para a Bahia, com o Plano Nacional de
Erradicagdo da Febre Aftosa, para transformar
o nosso pais em zona livre da Febre Aftosa sem
vacinagdo. A aftosa é uma doenga virdtica que
traz muitos prejuizos para a pecuaria e,
consequentemente, para o Brasil, porque
outros paises deixarn de comprar os nossos
produtos e nés estamos tendo o privilégio da
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nossa geragdo viver esse momento de
transformar o pais em livre dessa praga, sem
vacinagdo. A Bahia faz parte do Bloco 4, com
outros dez estados, sendo que alguns deles
ja se encantram sem vacinagao. No bloco 4
estdo "reunidos” mais de 130 milhdes de
cabegas de gado, o que representa 6o% do
rebanhe nacional, E um privilégio ser o
presidente desse bloco nesse momento
histérico para o pais, sabendo que isso vai
dar um retorno econdmico muito grande,
melhorando a geragao de empregos e renda
no campeo e abrinde noves mercados
internacionais para as nossas frutas, para a
carne brasileira,

éBUma das coisas mais marcantes do
Sistema Faeb/Senar/Sindicatos é
promover a educacdo profissional para
trabalhadores e produtores ruraisg

g. O Brasil é reconhecido internacio-
nalmente por sva agricultura e autossu-
ficiéncia na produgdo de alimentos, além
de ser exportadora para mais de 130
paises. O investimento em inovagéo
tecnoldgica iniciou no governo de Ernesto
Geisel e com isso vemos o crescimento do
nosso Agronegdcio no mundo. Quais os
alimentos mais requisitados e quais somos
mais fortes?

HM: O BErasil é uma poténcia agropecuéria
que alimenta mais de um bilhdo e seiscentas
mil pesscas no mundo, exportando
alimentos para mais de 130 paises, e essa
revolugdo comegou nos anos 7o, Eramos
importadores de alimentos de diversos
paises, inclusive dos vizinhos daqui da
America do Sul. O governo tomou a decisdo
de que o Brasil deveria entrar em um
processo de inovagdo da agropecuaria, e
para isso convidou um profissional de Minas
Gerais, chamado Alysson Paulineli, para
pensar erm um modelo de desenvolvimento
e de transformagdo do pais. E ai foi onde
aconteceu a criagdo da Empresa Brasileira
de Pesquisas Agropecuarias (Embrapa) que
foi um divisor de aguas na transformagao do
Brasil de comprader para vendedor de
alimentos. E durante todos esses anos, a
nagdo vem evoluindo e hoje temos uma
agricultura inovadora, de ponta, igual aos
principais players de produgio de alimentos
do mundo, disputando o mercado de igual
para igual. Arrisco dizer que somos até mais
competentes que muitos paises, porgue o

@

custo de infraestrutura e dos impostos do
Brasil ndo existem em nenhum outro lugar
do mundo, e ainda assim o produtor
brasileiro consegue colocar os seus
produtos com pregos competitivos e abrir
novos mercados internacionais. E
importante ressaltar também que temos
uma pluralidade de produgio e de
capacidade, cada dia maior, de produzir
novos alimentos. O Brasil é exportador de
café, de sisal, de carne bovina e hoje exporta
também a proteina animal do frango, do
suino, os grdos que vao para o mundo
inteiro, principalmente para os paises
asiaticos, tendo a China come nosso maior
comprador da soja, do algodao, do milho. O
Brasil ainda exporta frutas também,
conseguindo colocar a sua produgdo nos
principais mercados internacionais, como
na Europa e Estados Unidos. Nao vivemos
apenas e tio somente de umn produto, como
ja foi no passado e isso tudo e gragas a
transformagdo que o setor agropecuario
passou, tornando-se um dos segmentos
econdémicos mais modernos do pais,
adotando tecnologia, inovagao, boa gestdo
e planejamentoeficiente e competitivo,

éB O Brasil é uma poténcia
agropecudria que alimenta mais de
um bilhdo e seiscentas mil
pessoas no mundo ¢y

10. Qual o maior desafio de empreender
no Brasil?

HM: Os desafios de empreender no Brasil
sdo muitos. Eu comegaria pelos custos,
como de infraestrutura e de energia
elétrica, por exemplo, que sdo muito caros.
Esperamos que com esses processos de
inovagio das energias renavaveis, solar e
edlica, que ja comegaram e vém
apresentando os primeiros resultados
positivos, a gente possa ter mais
competitividade nesse insumo tao
importante para o setor agropecuario. Nos
também n3o temos conectividade hoje
colocada pelas politicas piblicas. ©
produtor, para ter conectividade na sua
propriedade, precisa fazer um investimento
proprio. Também temos no Brasil uma
grande dificuldade gerada pelas estradas
ruins, que chegam a gerar perdas
importantes em alguns produtos. Mao
temos linhas ferroviarias, transportes
através dosrios, e portos suficientes e bem

localizados para que a gente possa colocar os
nossos produtos no mercado internacional com
mais facilidade e menos dispéndio de custos.
Ainda temos as questdes de ordens legais. As
leis @ normas aqui mudam com muita
facilidade. Infelizmente, as amarras de ordens
juridicas s30 muito grandes, desde a abertura
de uma empresa, até tirar uma licenga para que
possa comegar um empreendimento. E o setor
agropecuario exige agilidade na solugdo dos
problemas. Aqui na Bahia, por exemplo, as
vezes dermora um ano ou dois para conseguir
uma licenga ambiental. E temes também as
questdes de ordem politica que interferem
negativamente, as vezes na imagem do setor
agropecudario, com politicas piblicas
ineficientes que geram inseguranga no campo e
oempresario pensa duas vezes antes de colocar
o seu recurso em um estado que muitas vezes
néotem seguranga para o seu empreendimento
na area rural, com frequentes invasdes
acontecendo. S3o fatores que interferem
diretamente nas dificuldades de se empreender
no Brasil.

6 Néo da para tocar um negdcio sem
saber o que se quer empreender 9

11, Que dica o Sr. deixa para quem quer
empreendernoAgronegdcio?

HM: Nio existe, na verdade, uma receita para
empreender aqui na Bahia, no Brasil e em lugar
nenhum. Mas alguns cuidados sdo necessarios:
Primeiro @ estudar e conhecer o
empreendimento que deseja abrir. Ndo da para
tocar um negdcio sem saber o que se quer
empreender. Outra questao importante é fazer
o planejamento. Saber como comecar, qual a
farma que vai usar para colocar o produto no
mercado, onde se quer chegar, quem serdo os
clientes e conhecer a competitividade do
mercado. Tudo isso faz parte de conhecer o
negacio e fazer um planejamento assertivo. E a
outra coisa fundamental é a gestdo, que é
importante em qualquer setor da vida, desde as
nossas casas até qualquer tipo de
empreendimento, seja ele pequeno, médio ou
grande. Em resumo: Conhecer o seu negécio,
planejar, ter uma gestdo eficiente e pensar
sempre na inovagao poedem ajudar quem quer
entrar nesse caminho do empreendimento.
Mio da para fazer mais do mesmo jeito, porque
colhera sempre o mesme resultade. Tem que
estar sempre a frente do seu tempo para que
isso possa fazer a diferenga no fechamento
econdmico da atividade. ©

@& www.sistemafaeb.org.br/faeb (o) @sistemafaebsenarbahia
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AUTOR DE LIVROS BEST-SELLERS

PALESTRANTE MOTIVACIONAL, EMPRESARIO.

ROBERTO SHINYASHIKI

Talvez vocé nem tenha se dado conta, mas faz apresentagdes todos os dias. E
nd@o apenas quando precisa falar diante de varias pessoas, de uma maneira
formal. Fazer apresentagdes e palestrar é um trabalho que pertence a rotina da
maioria dos profissionais, pois se trata de falar sobre o que vocé faz, quer fazer
ou pode fazer poralguém:

Quando vocé expde um argumento, um ponto de vista, umaideia, ou apresenta
um novo projeto ou produto, esta estruturando sua mensagem da mesma
maneira que fariaemuma palestra.

@ Quando vocé vende algo, esta fazendo uma palestra que precisa ser
convincente, pois precisamudar a percepgao de seu cliente para que ele compre
devocé.

@ Quando vocé expde um assunto de sua especialidade, esta palestrando sobre
ele, paraque as pessoas conhegam aquele tema.

@ Quando vocé conversa com sua equipe sobre um projeto, esta fazendo uma
palestra que precisainspirare motivar seu pessoal para determinado objetivo.
@ Quandovocé explicaumaideia, uma estratégia ou umresultado, esta fazendo

uma palestra, mesmo que seja informal e somente para algumas pessoas.

Quanto melhor forem suas apresentagées, mais bem-sucedido sera em seu
trabalho e mesmo na sua vida pessoal. Infelizmente, o inverso também é
verdadeiro: se vocé ndo souber falar do que vocé é capaz de fazer, as pessoas
pensardo que vocé nao sabe. Quando vocé ndo mostra seguranga ao falar o que
faz, as pessoas pensam que vocé é inseguro. Quando vocé ndo sabe inspirar as
pessoas, elas pensam que vocé ndo tem o poderderealizar.
Porissofazerapresentagdes poderosas se tornou uma competéncia
fundamental para quem quer algo grande para a sua vida
profissional e pessoal.
Como estd a sua capacidade de fazer as pessoas
acreditarem que vocé é amelhoropgdo? ©

ROBERTO SHINYASHIKI

APRESENTACOES
SPODEROSAS

@rshinyashiki  (O) @editoragente
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onfesso queinicio essa narrativacom

um certo sorriso de alegria no rosto,

pois tive alguns momentos de déja
vu, através do qual me recordei das
inUmeras vezes em que meu socio Deivit e
eu fomos pessoalmente prospectar nosso
negocio para possiveis clientes. Essa
histéria era contada de uma forma muito
organica, cheia de autenticidade, mas,
principalmente, carregada de expectativas,
que nutriam nossos musculos emocionais
daresiliéncia e que compartilharemos agora
comvocé.

6 O nicho de transporte ganhou

corpo com o seu pertencimento ao
ramo logistico gy

Tudo comegou ha quase 11 anos, quando o
Deivit —socio fundador da empresa—tomou
adecisdode, juntamente com seu pai, oSr.

T;M&For_re& roo{widn}o- Fam, SerHCos 0{&

Fernando Nascimento, comprar o primeiro
caminhdo, um Ford. Deivit é alguém que
sempre teve correndo nas suas veias tanto o
chamado do empreendedorismo, quanto a
paixdo pelo segmento de transporte. O Sr.
Fernando, por sua vez, ja acumulava
experiéncias como motorista de onibus
coletivo, caminh&o % e truck.

A partir dai, o que deveria ser uma jornada
auténoma, foi gradativamente se
desenhando como um modelo de negdcio
expansivel e promissor. O nicho de
transporte ganhou corpo com o seu
pertencimento ao ramo logistico e, aos
poucos, empiricamente, percebeu-se uma
certa caréncia de qualidade na prestagao
dos servicos em geral. Na mesma
proporgdo, também se identificou no
empreendimento um espago para ele se
introduzire emaranhar como umapequena
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CONTANDO HISTORIA

> SERGILOC LOGISTICA INTELIGENTE, TRANSPORTANDO SONHOS!

empresa logistica, mas com potencial para um
otimo crescimento.

Percebeu-se uma certa caréncia de
qualidade na prestacdo dos
servicos em geral.

Assim comegaram os trabalhos da Sergilog
Logistica. E provavelmente vocé deve estar se
perguntando qual o significado desse nome,
ndo é mesmo? Como o Deivit na época era
residente da cidade de Aracaju/SE, a empresa
adotou o Sergi — de Sergipe - com a missdo de
prestar um servico de tanta exceléncia que
fosse capaz de representar toda aquela regido.
E partindo disso, dia-a-dia a empresa foi
captando e fidelizando clientes, com seu
respeito, compromisso e principalmente paixdo
pelo segmento. Todavia, como toda historia
tem seus altos e baixos, havia algo que estava
faltando. Devido aofato de o sécio sernatural

il prs pgoat, nic o




de Salvador, ecoava constantemente em
seu coragdo o desejo de se estabelecer em
sua terra Natal e poder fazer aquilo que
ama. Comegou, assim, uma nova etapa da
Sergilog, na qual a empresa passaria por
todo um processo de reestruturagao a fim
de ser capaz de, ndo apenas se estabelecer
em Salvador, mas se utilizar dessa
vantagem geografica para atender todo o
Nordeste com melhores padrdes de
exceléncia.

6 Respeito, compromisso e principal-
mente paix3o pelo segmentog

Como é sabido, remodelar uma empresa e
um modelo de negodcio exige tempo,
clareza de onde se quer chegar, coragem
para a tomada de decisGes e uma
maturagao natural dos parametros e
processos. Pensando nisso, e buscando
formas mais contemporaneas de gestao,
ficou claro que a empresa também
precisava se transformar em aspectos
intangiveis. Isso porque a intengdo era
torna-la capazde um posicionamentode

<> SERGILOS

LOGISTICA

mercado mais competitivo, ainda mais em
uma cidade como Salvador. E nesse
momento, exatamente ha 5 anos e 4 meses
eu e Tarsis Estanislau — socio e Diretor
Financeiro — comegamos a integrar essa
parceria.

Deivit trouxe uma visao de sua experiéncia:
uma transportadora que gera valor para
seus clientes (no B2B), que atenda com
presteza, que tenha processos altamente
eficazes, logistica reversa, capital humano
amplamente treinado e qualificado, com
parceiros nas principais regides-satélites,
além de alto nivel de comunicagéo e
mensuragao operacional. E no que tange ao
B2C, ele defende um atendimento que
apresente simplificagdo, praticidade e
celeridade para nossos clientes. Costumo
dizer que somos frutos dessa visdo que me
cativou, desde o momento em que o Deivit
contou para mim a sua trajetoria e a de sua
empresa. O resumo dessa forma de ver o
negocio é que aquela geladeira, fogao,
guarda-roupaou, quiga, aquelaencomenda

ou pedido feito pela internet compdem os
sonhos de milhares de pessoas, que direta ou
indiretamente nds podemos alcangar através
dos servicos de transporte e logisticos.
Simplificacao, praticidade e
celeridade para nossos clientes.Q

Certamente que nessa narrativa ndo constam
alguns dos nossos momentos mais
desafiadores, alguns dos nossos conflitos,
tampouco aqueles momentos em que somos
impactados por situagées adversas. Todavia,
apesar de implicitos, esses momentos foram os
fundamentais mentores para o nosso processo
de aperfeicoamento logistico e foram de suma
importancia para nos posicionarmos como
uma transportadora que fornece o diferente. E
esse diferente para vocé pode ser o
relacionamento, a agilidade, confianga,
transparéncia, sustentabilidade, gestdo, ou
qualquer outro valor que integra o pilar de uma
empresa comprometida em fazer mais do que
aquiloparaoqual é contratada.

Essa é aSergilog, essa € anossa visdo e esse é 0
nosso compromisso. @

TARSIS ESTANISLAU E DEIVIT MACEDO

SOCIO0S SERGILOG SOLUGOES LOGISTICAS
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- ERA DIGITAL

0 ADVOGADO NA ERA DIGITAL

A evolugdo tecnoldgica ora vivenciada
representa grandes mudancgas nos diversos
setores da sociedade. A inteligéncia artificial
esta revolucionando, de forma disruptiva,
grande parte das profissdes. Nao é raro ler ou
ouvir alguém falar que determinada profissao
serd extinta em um curto periodo, ou que
profissionais de determinada classe que ndo se
adaptarem as novas tecnologias ficardo
excluidasdomercadodetrabalho.

O Brasil é um dos paises com o maior nUmero
de advogados no mundo, e estes profissionais
vem enfrentando, nos Ultimos anos, aos
trancos e barrancos, grandes mudangas em
suaformadetrabalhar.

E bem verdade que os sistemas
informatizados, que substituiram quase em
sua totalidade os processos em papel
(processos fisicos), sdo mais sustentaveis e
estdo alinhados com as novas tendéncias e
tecnologias. Entretanto, como quase todo
comego, a precariedade dos sistemas faz com
que muitos advogados ainda sintam falta do
processo em papel.

Entre os entraves, os profissionais do direito
vivenciam diariamente instabilidades e
incompatibilidades dos sistemas fornecidos
pelos tribunais, o que inclui um conjunto de
softwares comercializados, navegadores e
utilizagdo de plugins descontinuados, além de
internet com velocidade comprometida.

Essa é apenas a ponta do iceberg. Estamos na
era digital e muita coisa vai mudar, e, agora,
em uma velocidade muito maior por conta da
pandemia da Covid-19. O contexto ja afirma
que precisamos evoluir e o processo digital &,
sem duvida, um caminho semvolta.

Outro desafio que surge diz respeito a
competéncia da linguagem: As Startups estdo
ai, com expressivo crescimento no mercado

empresarial, com linguagem propria e
dialetos carregados de palavras em inglés!
Uma pedra no sapato para quem achava
que advogado ndo precisavafalaringlés.
Temos ainda as legaltechs, que oferecem
solugbes tecnoldgicas, cujos objetivos
visam otimizar servigos prestados por
escritorios de advocacia e departamentos
juridicos corporativos. Ja o Legal Design se
apresenta como uma abordagem focada
no design que busca facilitar o
entendimento e aproximar os documentos
juridicos dos seus usuarios comuns. As
peticdes e sentengas estdo ficandolindas!
Um mecanismo ainda aguardado portodos
que dependem de alguma forma da justiga
sao os julgamentos realizados por robds, o
que outrora parecia ser um pesadelo. A
utilizagdo desse mecanismo ndo era, de
longe, a solugdo esperada para uma analise
adequada dos processos judiciais. Mas,
diante dos avangos tecnoldgicos, do
grande nUmero de demandas, somados a
falta de servidores, que resulta em um
padrao muito baixo de qualidade do nosso
judiciario, ndo custateresperanca!

Na China, com o avango da pandemia da
Covid-1g, os tribunais iniciaram a utilizagado
da tecnologia da informac&o, analisando,
no periodo de o3 de fevereiro a 20 de
margo, quase 550 mil processos em todo o
pais, nos quais foram realizados mais de
440 mil pagamentos, mais de 110 mil
sessbes judiciais e mais de 200 mil
mediagdes, todos noformato online.

SOUZA

J@® CHAVES & LIMA

ADVOGADOS ASSOCIADOS

ADVOGADOS

O Supremo Tribunal Federal ja tem o seu robg,
batizado de Vitor, em homenagem a Victor
Nunes Leal, que foi ministro do STF de 1960 a
1969. O robd, criado em parceria com a
Universidade de Brasilia (UnB), comegou a ser
utilizado em 2018, destacando-se como
principal responsavel pela sistematizagdo da
jurisprudéncia do STF em sumulas, o que
facilitou a aplicagdo dos precedentes judiciais
aos casos julgados.

Ainternet 5G, arealidade aumentada, o
machine learning e advo-

cacia 5.0 ja estdo ba-
tendo em nossa por-
ta. Como bons advo- ¥
gados que somos, sO ,‘
nos resta muito tra-

balho e muito estudo!

Parafraseando o saudoso
cientista politico Salo-
mao Chvartz-
man: Ouga
Mozart e
seja feliz! ©,

DR ALAN SOUZA

EMPRESARIO E ADVOGADO

@alansouza_adv
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Juranildes Araujo

SEU REPRESENTANTE
DO COMERCIO

Sicomeércio - Sindicato do Comércio Patronal de Camacari e Regiao, rep-

resentar e defender os interesses da classe empresarial do comercio de

Camagari, Dias D'Avila, Lauro de Freitas e Simdes Filho para o desenvol-
vimento socioecondmico da regiao. Onde se faz referéncia estadual no segmen-
to sindical patronal, pela representatividade, influéncia e modelo de gestao.

Temos como objetivo disponibilizar, através de parcerias estratégicas, produtos e
servigos importantes para o segmento empresarial do comércio de Camacgari,
Dias D'Avila, Lauro de Freitas e Simoes Filho com agdes de empreendedorismo,
integragcao, compromisso, sustentabilidade, defesa da livre iniciativa, transparén-
Cia, respeito, cooperagao e credibilidade.

Hoje o Sicomércio se faz representado por trés Camaras - Camara da Mulher
Empresaria de Camacari e Lauro de Freitas e a Camara Jovem Empresario de
Camacari com o objetivo de contribuir para a formac¢ao e legitimagcao de
liderancas empresarias do municipio de Camacari e Lauro de Freitas no processo
de defesa de interesses e do fortalecimento dos negdécios.

Venha fazer parte do sindicato como associado: Objetivo representar e de-
fender os interesses da classe empresarial do comércio de Camagari, Dias
D’Avila, Lauro de Freitas e Simoes Filho para desenvolvimento socioecondomi-
co da regiao com alguns beneficios para os associados. Para conhecer mais e
participar dos eventos de incentivo ou das capacitagoes solicite por e-mail a
sua ficha de inscricdo (contato@sicomerciocamacari.com.br / sicomerci-
osindicato@gmail.com ) ou através do contato (71) 3627-5539 e Whatsapp (71)
19646-8243.
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