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Bate papo com vocé

Chegar a 302 edicao da revista Empreendedores do Brasil €, por si s, um
marco. Mas fazer isso com uma edigcado especial como esta — que celebra
a forca dos "improvaveis" — torna 0 momento ainda mais simbdlico.

Nesta edicao histoérica, voltamos a0 comec¢o para dar mais um passo a
frente: Geraldo Rufino, nossa primeira capa e padrinho do
Empreendedores do Brasil, retorna como destaque principal, desta vez
ndao apenas como entrevistado, mas como organizador da obra coletiva
Os Improvaveis, publicada pela Editora Gente. De catador de latinhas a
referéncia nacional em empreendedorismo e lideranga com alma, Rufino
reune nesta obra histdrias reais de superacao, fé e atitude — histérias de
pessoas que ousaram acreditar, mesmo quando tudo dizia o contrario.

Entre essas vozes, temos nomes como Rosely Boschini, que narra sua
transicao improvavel da arquitetura para o universo editorial, onde
transformou desafios em legados. Cesar Genehr, que apresenta um
caminho de exceléncia fundamentado na disciplina e no propdsito.
Vanessa Sens, que emociona com seu relato sobre maternidade, perdas
e milagres — mostrando como a dor pode, sim, se tornar voz. Ubirajara
Ferreira, que ressignificou sua trajetoria, transformando trabalho em
missao. Thais Brant, com uma histéria de inovacao e lideranca
estratégica que inspira transformacao por onde passa.

Trazemos também Daniel Fonseca, advogado e conselheiro, que desafia
o status quo da advocacia e apresenta um novo paradigma com seu
capitulo e seu recém-lancado livro “Nao Somos Advogados, Estamos
Advogados”, além de estar na obra Os improvaveis.

E, claro, eu, Fatima Reis, também faco parte desta obra coletiva e
compartilho, no capitulo 16, um recorte da minha jornada improvavel —
uma trajetéria marcada por lideranca com propdsito, conexdes
verdadeiras e a missao de impulsionar empreendedores a construirem
legados com alma e estratégia.

Para encerrar esta edicao especial com a poténcia que ela merece,
Arthur Rufino traz sua visdao ousada e transformadora sobre o
Desmanche Criativo — uma abordagem que nao apenas reinventou o
setor da reciclagem, mas também inspira uma nova geracao de lideres a
romper padrdes e empreender com propasito.

Essa edicdo n&o é apenas uma revista. E um tributo aqueles que ousaram
continuar, mesmo quando tudo parecia improvével.f‘-’:‘@;‘;";
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Boa leitural

Forte abraco,
ﬂ'ﬂ FATIMA ReIS

Editora Chefe
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Existe um tipo de pessoa
que as estatisticas
insistem em  ignorar.
Gente que nao comecou

com oS melhores
recursos, nem com as
melhores conexoes.

Gente que ouviu muitas
vezes que “ndo dava”, que
“ndo era pra vocé”, que
“esse ndo é o seu lugar”. E,
ainda assim, escolheu
continuar.

66

Pessoas que
transformaram
cada obstaculo em
uma espécie de
convite da vida
para fazer
diferente.

Eu mesma sou uma
improvavel.

Minha formacdo €& em
arquitetura e, se alguém me
dissesse no inicio da minha
carreira que eu me tornaria
CEO de uma editora, que
ajudaria a transformar livros
em movimentos, autores em
referéncias e conhecimento
em legado, eu teria achado...
improvavel.

Mas o improvavel ndo é
impossivel. O improvavel é
s6 aquilo que ninguém
esperava e vocé decidiu
construir mesmo assim.




Foi assim que deixei a
arquitetura — que
constréi casas — para
comecgar a construir
pontes. Pontes entre
ideias e pessoas. Entre
conhecimento e
transformacgdo. Pontes
gque comecgaram com
livros e se tornaram
legados.

Ninguém aposta nos
improvaveis... até que
eles provam que nao
precisavam da aposta de
ninguém. Eles sdao
movidos por uma forca
interna imparavel.

Se existe uma verdade
que aprendi ao longo
desses mais de 40 anos
de jornada, ela é simples
e poderosa: o seu
passado explica sua
histéria, mas nao define
seu destino.

0S IMPROVAVEIS
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Olhe para tudo
e voce construiu
ate aqui.

Pode ter sido um caminho cheio de desvios,
tropecos e reinvencdes. Mas acredite: nao foi sorte.
Foi visdao, foi resiliéncia, foi capacidade de
transformar cada nao em combustivel para o sim
que vocé sabia que merecia.

Os improvaveis sao aqueles que ndo esperam a
permissao do mundo. Eles constroem os proprios
palcos, criam os préprios espacos e transformam
0s proprios nomes em ativos de valor.

O que faz alguém ser improvavel nao é de onde
veio, € o quanto esta disposto a ndo aceitar que
sua histéria termine do jeito que os outros
previam.

Acredito que nenhuma trajetéria improvavel
acontece por acaso. Existe um motivo pelo qual
vocé chegou até aqui. Existe um porqué que vai
além do trabalho, além do faturamento, além dos
desafios do dia a dia.

No fundo, todos nds estamos buscando algo que va
além de ndés mesmos. Um legado. Uma marca no
mundo. Uma vida que faca sentido nao s6 pra
gente, mas pra quem caminha ao nosso lado.

O que une todos os improvaveis que encontrei € a
missao de provar, todos os dias, que ndo importa
de onde vocé vem. O que importa é pra onde vocé
escolhe ir e quem vocé escolhe se tornar no
caminho.

Se tem uma certeza que eu carrego, € essa: O
improvavel ndo é impossivel. O improvavel é sé o
que ainda nao foi feito. E, talvez, seja exatamente
essa transformag¢do que vocé nasceu para
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\ Rosely Boschini
\\CEO Editora Gente

O| @roselyboschini
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0S IMPROVAVLIS

Um caminho para a exceléncia de Cesar Genehr

De entregador de listas telefonicas a referéncia
nacional em performance comercial e
desenvolvimento humano, Cesar Genehr € o retrato
vivo de que a exceléncia ¢, antes de tudo, uma
escolha diaria. Empresario, palestrante, escritor e
psicanalista, Cesar soma quase 25 anos de trajetoria
na area comercial, onde aprendeu, na pratica e com
profundidade, a arte de transformar vendas em
relacionamentos e resultados em felicidade.

Nascido em Santa Maria, no coracao do Rio Grande
do Sul, Cesar carrega as raizes de um Brasil simples,
mas cheio de sonhos e coragem. Comecou cedo no
mercado de trabalho, ainda na adolescéncia,
passando por diversas funcoes e empresas,
acumulando experiéncias que hoje se transformam
em sabedoria compartilhada. Seu olhar clinico e
humano para negocios o levou a ocupar cargos
estratégicos em grandes empresas e, atualmente,
lidera uma consultoria que gerencia equipes
comerciais de organizacoes do setor frigorifico.

e vendedor raiz a referéncia
em gestao humana

Com seu tradicional bom humor e uma linguagem
acessivel, Cesar sempre fez questao de mostrar que
ndo existe formula magica para o sucesso. Existe,
sim, o poder da decisao diaria. Autor da frase “Por
ventura somos aprendizes, por realidade somos
retrato das nossas escolhas”, ele acredita que os
resultados de um profissional estdo diretamente
ligados a forma como ele vive fora do expediente. E
nesse ponto que sua palestra “O desafio ¢ o
combustivel do sucesso” ganha forca: ela provoca
lideres e equipes a olharem para suas rotinas,
comportamentos e crencas, compreendendo que o
sucesso é consequéncia de uma gestao bem feita
— da mente, das emocoes e da vida.

O conteudo da palestra vai além da motivacao
pontual. Cesar apresenta nela duas metodologias
exclusivas que desenvolveu ao longo dos anos:

e A Triade da Exceléncia: trés pilares que,

quando colocados em pratica, transformam
pessoas comuns em profissionais de alta
performance e, mais do que isso, em seres
humanos mais felizes.

O Octogono da Sabedoria: uma metodologia
inovadora com fundamentos de gestao que
podem ser aplicados tanto na vida pessoal
quanto profissional, ideal para lideres,
empreendedores, pais € qualquer pessoa em
busca de evolucao real.
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"Por ventura somos aprendizes, por realidade
somos retrato das nossas escolhas."

EMPREENDEDORES

do Brasil



Da palestra aos livros: legado que inspira

Cesar € também coautor do livro “Os
Improvaveis”, organizado por Geraldo Rufino.
Em seu capitulo, “Um caminho para a
exceléncia”, ele compartilha aprendizados
praticos e acessiveis, com exemplos de erros e
acertos vividos ao longo da carreira. A obra
reune historias inspiradoras de pessoas
comuns que decidiram nao desistir — e
acabaram se tornando referéncias improvaveis
em suas areas.

Agora, em dezembro, Cesar se prepara para
lancar um novo projeto editorial, desta vez
com um toque espiritual: o livro
“INEXPLICAVEL E NAO TER FE”, pela Editora
Lux. Trata-se de uma obra construida em
conexao com algo maior, com textos que
servem como bussolas para dias dificeis,
duvidas existenciais e momentos de reflexao.
Nao € um livro convencional com inicio, meio e
fim. E um oraculo moderno, onde o leitor pode
abrir qualquer pagina e encontrar, ali, uma
mensagem direta para a sua alma.

Uma vida com proposito

Cesar é casado ha 23 anos com Andressa, sua
colega de escola e parceira de vida. Pai de
Julio Cezar, de 7 anos, e Ana Luiza, de 2, ele
compartilha diariamente em seu Instagram
(@cesargenehr) mensagens que elevam a
energia e ampliam a perspectiva de quem o
acompanha. Para ele, vender, empreender e
palestrar sdo apenas caminhos — o verdadeiro
objetivo € ajudar pessoas a encontrarem
proposito, fé e equilibrio.

Seja no palco, nas redes sociais ou nas
paginas de um livro, Cesar Genehr prova que o
improvavel nao é aquele que nao pode — é
aquele que escolhe continuar, mesmo quando
todos os sinais dizem o contrario. é

A

CESAR GENEHR

Empresario, palestrante,
escritor e Psicanalista

@ +55 (55) 9 8402-5833
cesargenehr@bol.com.br

O| @cesargenehr
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Quando a Dor se
Transforma em Voz,

e a Vida Comum
Revela 0 S

Extraordinario

“Ficar orfdo, vidvo... Mas perder um filho? Trago,
dentro de mim, licdes de uma dor sem nome, de
uma vida comum e extraordinaria.”

Essa € a frase que traduz com intensidade a
esséncia de Vanessa Sens: mulher, esposa,
mae, advogada, professora, mentora e
palestrante que, ao longo dos anos,
escolheu transformar cicatrizes em pontes
de conex&o, superacgdo e inspiragao.

Desde 1999, Vanessa atua com exceléncia
no Direito Previdenciario. Sua trajetoria
profissional € marcada por impacto: mais
de mil alunos capacitados e centenas de
familias acolhidas por seu conhecimento
técnico e sensibilidade humana.

Comunicadora nata e empreendedora de si
mesma, também €& coautora de quatro
obras que se tornaram bestsellers: Vocé
brilha quando vive sua verdade (2023),
Inquietos por natureza (2023), Foras da
Curva (2024) e Os Improvaveis (2025).

Mas por tras da mulher de realizagdes, esta
esposa e mae de sete filhos - trés
presentes em seus dias e quatro

eternamente guardados em seu coragao.

uando os Sonhos
udam de Rumo

Ainda crianga, sonhava em ser
pediatra. Queria acolher, cuidar,
proteger. A vida, no entanto, lhe
apresentou um novo caminho: o
Direito. O que parecia um desvio
revelou-se destino. E foi por esse novo
percurso que Vanessa descobriu sua
verdadeira misséo: transformar vidas.




Matermdade:

Seu maior sonho sempre foi a maternidade. Apos
0 nascimento do primeiro filho, enfrentou uma
série de abortos espontaneos. Quatro perdas,
quatro lutos silenciosos. Mesmo diante da dor,
jamais desistiu. Ingressou na fila de ado¢cao com
0 coracgao aberto. E quando menos esperava, foi
surpreendida por uma gravidez de gémeos.

Hoje, com trés filhos — Jodo Vinicius, gémeos
Juliano e Ricardo — vive a maternidade com
gratidao, resiliéncia e fé. Mesmo os desafios,
como o diagndstico de diabetes tipo 1 dos
gémeos, foram encarados com coragem. A
saude e o bem-estar dos filhos sdo tratados com
amor, disciplina e exemplo.

“Quando me perguntam quantos filhos tenho,
respondo: tive sete, mas comigo estao trés. Um
dia, creio que todos nos reuniremos em torno de
uma grande mesa, em algum lugar além daqui.”

A Dor (que Ensina

A perda da mae em 2007 e do pai em
2021, somada aos lutos gestacionais,
formou um ciclo de desafios
profundos. Mas Vanessa nao parou.
Em vez disso, ressignificou cada dor.
Ela acredita que as cicatrizes nao
sao apenas marcas, mas mapas —
registros de quem sobreviveu,
aprendeu e evoluiu.

Vanessa Sens

"A maternidade ndo é apenas
o ato de gerar, mas de
resistir, manter-se firme e
acreditar que o amor
encontrard uma maneira de
florescer."




“Quando compartilhamos nossas historias, tocamos o
coracao do outro e despertamos a coragem de continuar”.

EMPREENDEDORES
do Brasil



PREVIDENCIA COM PROPOSITO:
PLANEJANDO O IMPROVAVEL

A trajetéria de Vanessa € marcada por dores
profundas, mas também por uma escolha
constante: seguir em frente. A adversidade
nunca foi um fim, mas uma ponte para
transformacao. Em cada perda, ela encontrou
perguntas; em cada pergunta, buscou
proposito. E foi assim que descobriu algo
poderoso — a comunicacao Como cura.

Vanessa se reconhece como comunicadora nata.
Seu dom de falar com o coracao, de transformar
vivéncias em palavras que tocam, é o que a faz ser
referéncia como mentora e palestrante. Em suas
formacdes, mentorias e obras publicadas,
compartilha ndo apenas conhecimento técnico,
mas também humanidade.

E coautora bestseller de trés livros e, mais
- recentemente, assinou um capitulo especial na
Obras coletivas com coautoria de Vanessa Sens.  obra coletiva Os Improvaveis, organizada por
Geraldo Rufino e publicada pela Editora Gente. No

Oantzoe FOUARDR SHVASHIKI , . . ™ e g . ]
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improvavel pode se tornar um caminho seguro

VERDADE para muitas familias brasileiras.
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aneadoem anadoem Sua comunicacdo ndo é sobre vitimizacdo, mas

sobre empoderamento. Ela mostra que o
extraordinario nao mora em feitos grandiosos, mas

LUIZFERRINDS PARCIA Lt nas pequenas vitérias de quem insiste em
FUBAS 5 recomegar. “Quando compartilhamos nossas

4 " , histérias, tocamos o coracdo do outro e
DA W despertamos a coragem de continuar.”
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VAVEIS Essa e, talvez, sua maior missdo: mostrar que é

possivel transformar cicatrizes em caminhos,
perdas em licbes e dor em luz. "Mesmo nas
sombras, € possivel encontrar a luz”, afirma. E &
exatamente isso que ela oferece ao mundo: luz.

SIFAVAD,

yPoSSIVEL

Lancado em 2024 Lancado em 2025



A Forca da Comunicacao

Vanessa encontrou na comunicagao sua
ferramenta de transformacdo. Suas
palavras, nas redes, nos livros ou em suas
mentorias, sao janelas abertas para o
outro. Ao compartilhar suas vivéncias, ela
inspira, acolhe, fortalece.

“Esse livro ndo é apenas sobre mim — é
sobre nés. E sobre a forca que reside em
cada um de ndés para superar
adversidades e encontrar um caminho de
felicidade.”

Uma Voz de Esperanca

Mais do que especialista em Direito,
Vanessa Sens tornou-se especialista em
Humanidade & defesa da Dignidade do
proximo. Sua histéria prova que o
extraordinario mora nos detalhes do
cotidiano. Que os sonhos podem mudar
de rota, mas nunca perdem seu valor. E
que €& possivel transformar dor em
proposito.

Vanessa Sens nhao apenas escreve
paginas de sua historia — ela as vive
com coragem e as compartilha com
generosidade. j;é)?

"Ndo quero que minha
historia seja sobre dor, mas
sobre a forca que nasce
dela.”

TN

VANESSA SENS

Advogada, Mentora, Palestrante e
autora da prépria superagao.

OO

(]
O| @vanessa.sens

@storysellingvanessasens
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UBIRAJARAFERRLIRA:

O Improvavel

QUE TRANSFORMOU TRABALHO EM PROPOSITO E FE EM FUTURO

Aos 60 anos, Ubirajara Ferreira -
carinhosamente conhecido como Bira
Pai - celebra ndao apenas mais um
aniversario, mas uma trajetdria de vida
que simboliza fé, resiliéncia, coragem e
propdsito. Sua historia, registrada nesta
edicao especial da Revista
Empreendedores do Brasil, nao é
apenas uma retrospectiva, mas um
verdadeiro mapa de possibilidades que
mostra como o trabalho guiado por
valores  pode  construir  legados
duradouros.

Daroca ao mundo corporativo:
0 menino que saiu do lugar

Nascido as margens do Rio Crixas, no
interior de Goids, entre Pilar e Crixas,
Ubirajara é filho da simplicidade e da
coragem. Seus pais, visionarios, mudaram-
se para Santa Terezinha de Goias em
busca de educacao para os filhos. Foi ali,
vendendo frutas, verduras, galinhas e
picolés e engraxando sapatos, que ele
aprendeu, ainda menino, que o trabalho
dignifica e transforma.

Com apenas 13 anos, ja tinha carteira
assinada. Aos 15, iniciou sua jornada no
Bradesco, onde dedicaria 35 anos de sua
vida, escalando de escriturario a
superintendente regional. Percorreu o
Brasil de ponta a ponta, deixando em cada
canto um legado de lideranca, ética e
inspiracgao.

“Sem medicao, nao ha gestao”
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“O trabalho ndo e mazs“um meio. Uma verdadeira
ponte entre a e | 10 de Deus para
construir um mundo melhor aqui na Terra.”
EMPREENDEDUHES

Brasil



Ubirajara Ferreira palestrando no evento “Ore e Trabalhe em
2025 - Goiania

DO BANCO AO
EMPREENDEDORISMO
COM PROPOSITO

ApOs se aposentar precocemente, aos
51 anos, Ubirajara nao desacelerou.
Advogado pela PUC-GO e com dupla
pos-graduacdao pela FGV - incluindo
imersao internacional nos Estados
Unidos -, reinventou-se  como
consultor empresarial. Fundou as
consultorias Piki Go! e Studio Go! e
tornou-se referéncia em estruturagao
de negocios, crédito, investimentos e
planejamento patrimonial,
especialmente nas regides Centro-
Oeste, Norte e Nordeste.

Seu método “R-I-R” - Reconhecer,
Incentivar e Realizar - é um chamado a
acdo para lideres que desejam
impactar pessoas, organizacbes e
territorios. “Crescer € sair do lugar”,
afirma ele, com a autoridade de quem
fez esse caminho na prépria pele.

Autor, palestrante ¢
mensageiro de f¢

Com o dom das palavras e uma
espiritualidade profunda, Ubirajara
também se consagrou como escritor.
De obras académicas, como Dinamica
Populacional e Desenvolvimento no
Norte Goiano, até reflexdes que unem
espiritualidade e produtividade, como
Café com o Rei e O Poder do Trabalho -
Como Encaixar Deus na Rotina, ele
compartilha licdes que tocam a alma e
despertam o melhor nas pessoas.

Nos palcos, emociona e inspira. Em 2025,
impactou mais de 600 pessoas no evento
“Ore e Trabalhe”, com wuma palestra
homonima ao seu livro, onde mostrou

como integrar fé, rotina e resultados em
um mesmo caminho.



Familia, fé e legado

Casado ha 35 anos com Elizabeth Tugeiro, a Beth,
construiu uma familia admiravel - trés filhos,
genro, noras e a neta Ayla, seu raio de luz.
Ubirajara vive aquilo que prega: fé, trabalho e
amor como pilares de uma vida plena. Seu lema -
“Sozinhos ndo estamos e nada somos” - ecoa
como um convite a coletividade e a empatia.

Os Improvaveis: quando f¢é
¢ coragem escrevem a
propria historia

Em seu capitulo na obra Os Improvaveis (Editora
Gente), organizada por Geraldo Rufino, Ubirajara
revive a manha chuvosa de fevereiro de 1984,
quando partiu de Santa Terezinha de Goias com
uma mala pequena e um coracdo cheio de
sonhos. O texto, intitulado “Para crescer € preciso
sair do lugar”, é um hino a coragem e a
superacao.

A obra coletiva, que reune histérias de brasileiros
que romperam barreiras com garra e fé, ganha
forca com sua participacdo. Ubirajara nao é
apenas um autor. Ele é a prova viva de que fé,
trabalho e propdsito podem transformar vidas e

construir um Brasil mais justo, prospero e
humano.

A'mensagem que fica ¢

A histéria de Ubirajara Ferreira € um espelho para
qgquem veio de baixo, uma janela para quem sonha
alto e um convite para quem ainda esta parado.
Ler suas palavras é entender que o impossivel

ndo existe para quem tem coragem de caminhar UBIRAJARA FERREIRA
e fé para confiar.

Bira Pai, como é chamado com carinho por quem

o conhece de perto, nos lembra: o trabalho é um

presente de Deus. E quando guiado pelo O

proposito, ele ndo apenas transforma destinos —
7,
ele molda futuros. (@
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Empresario,
Palestrante e Escritor

@ubirajaraferreirathb



https://www.instagram.com/ubirajaraferreirathb/
https://www.instagram.com/ubirajaraferreirathb/
https://www.instagram.com/ubirajaraferreirathb/
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GERALDO RUFINO

Geraldo Rufino € a personificacdo da superacao: de catador de latinhas a fundador de uma das
maiores empresas de reciclagem do pais. Com uma trajetéria marcada por fé, resiliéncia e
atitudes positivas, ele se tornou um dos empresarios mais admirados do Brasil, referéncia em
lideranca humanizada e inspiracdo para milhares de empreendedores. Nesta edicdo especial
da revista Empreendedores do Brasil, além de compartilhar sua histéria com autenticidade e
sabedoria, Rufino também assume o papel de organizador da obra coletiva Os Improvaveis —
um projeto emocionante que reune relatos reais de pessoas que, mesmo diante de cenarios
desafiadores, escolheram acreditar, agir e vencer. Prepare-se para uma entrevista
transformadora com quem vive na pratica o que ensina: empreender com alma, propdsito e

coragem.
@geraldorufino




1. Vocé acaba de organizar a obra coletiva “Os
Improvaveis”, com a Editora Gente, reunindo
histérias de superacao e coragem. Como surgiu a
ideia desse projeto?

GR: A ideia surgiu de um desejo que sempre me
acompanhou: mostrar que o brasileiro é capaz de
conquistar qualquer coisa, independentemente de
onde veio ou de quem é. Basta ser brasileiro. Sempre
acreditei profundamente na forca, na energia, na
espiritualidade e no emocional que nos move como
latinos.

Quando recebi o convite da Rosely Boschini, a CEO da
Editora Gente, para organizar uma obra coletiva, nao
poderia haver nome mais apropriado do que “Os
Improvaveis”. Porque, no fundo, € isso que todos nés
somos — improvaveis que ousaram acreditar e
realizar.

Essa obra convida cada leitor a olhar para dentro de si
e descobrir o seu préprio poder. Para mim, foi uma
oportunidade de abragar esse projeto com emocao,
amor e paixao. Fez todo o sentido.

O grande desafio foi reunir tantas historias
inspiradoras em um s6 lugar. Cada uma delas me
tocou profundamente e me emocionou.

Estar a frente dessa obra como mentor é uma honra.
Mais do que um projeto editorial, Os Improvaveis € um
legado — e poder contribuir com ele €, para mim,
simplesmente extraordinario.

2. O que significa para vocé dar voz a
tantos empreendedores improvaveis
em um livro que inspira e
transforma?

GR: Para mim, isso representa o
verdadeiro espirito de incluséo.
Quando pessoas com histdrias reais
se unem para compartilhar suas
vivéncias, entregam ao mundo uma
poderosa oportunidade de evolugao.
Transmitimos o que deu certo para

inspirar — e 0s erros, para evitar que
outros os repitam.

E uma forma generosa de ajudar, de
ampliar horizontes, de permitir que
outros também sonhem.

Compartilhar nosso legado e
trajetéria € um ato de solidariedade
que transforma.

Sinto-me privilegiado(a) por fazer
parte desse time que acredita na
forca do coletivo e no poder de
inspirar.




“No fundo, ¢ isso que todos nos somos - improvaveis que ousaram acreditar e realizar.”

(0) geraldoarufino
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3. Qual impacto vocé espera que esse livro
cause nos leitores e no ecossistema
empreendedor do Brasil?

GR: Acredito profundamente que esse livro tera
um impacto extremamente positivo. Cada autor
desta obra traz uma histéria unica, mas que se
conecta com qualquer modelo de negdcio, em
qualquer parte do mundo. Sao trajetdrias
completamente diferentes, com origens e
experiéncias diversas — e, justamente por isso,
tao ricas e poderosas.

Rosely teve uma sensibilidade extraordindria ao
reunir tantas histdrias impares, capazes de inspirar
e orientar cada empreendedor que mergulhar
nesta obra coletiva. Apesar das diferencas, todos
os autores tém algo em comum: forca, resiliéncia,
superacao, propodsito, fé e perseveranca.

Somos improvaveis por natureza. E é isso que
torna essa coletanea tdo especial.

Acredito que muitos leitores irdo se emocionar ao
se verem refletidos nessas paginas. E mais do que
isso: serdo inspirados a também compartilhar suas
histdrias, com coragem e autenticidade. Porque ao
ler esse livro, cada pessoa tera a chance de olhar
para dentro e descobrir que, apesar de tudo, € um
gigante.

4. Participar como organizador de uma obra
coletiva é diferente de escrever um livro
solo. O que esse papel te ensinou como
lider e ser humano?

GR: Foi uma experiéncia extremamente positiva —
completamente diferente de escrever uma obra
solo. Em uma obra coletiva, vocé ndo apenas
compartilha, mas também aprende com cada
autor. A troca é rica, intensa e transformadora.
Percebi, ao longo desse processo, que a
resiliéncia, a forca e a capacidade de superacéo
sao tracos que existem dentro de cada um de nés.
Essa vivéncia me motivou ainda mais a acreditar
que, independentemente do que ja conquistamos,
sempre podemos ir além.



“Estar vivo é um presente. E viver
com gratidao e o segredo.”

EMPREENDEDORE
\_/ do Brasil




“O maior milagre ¢ estar vivo. Sempre foi.”

Essa obra € uma prova viva de que todos nds, de
alguma forma, somos improvaveis — e que O
sucesso nao é um destino final, mas um processo
continuo de evolugdo. Sinto-me profundamente
impactado e renovado por todas as histérias e
por tudo o que aprendi ao longo dessa jornada.
Foi, sem duvida, algo muito importante para mim.

5. Como vocé enxerga o poder da coletividade
quando se trata de contar histérias de
superacao?

GR: Para mim, a coletividade €& a esséncia da
nossa existéncia. E a raiz da familia, onde
aprendemos, desde cedo, que somos mais fortes
quando estamos uns pelos outros. E sobre somar,
conviver com o diferente, aprender e crescer
juntos. Tudo o que é feito de forma coletiva tem
uma tendéncia natural de se fortalecer. O espirito
cooperativo floresce quando nos unimos — e,
assim, conseguimos acolher mais pessoas,
abracar mais causas, transformar mais vidas.
Ninguém constroi nada grandioso sozinho. E,
quando duas ou mais mentes se conectam com
um proposito em comum, os resultados sao muito
mais poderosos. O coletivo nos permite entregar
algo maior, mais completo e mais significativo.

Eu acredito profundamente nessa forca. E
acredito que ela comeca em casa, com valores
como solidariedade, empatia e unido. E o famoso
“um por todos e todos por um”. A coletividade
nao é apenas uma ideia — ¢ um caminho sem
volta. E veio para ficar.

6. Quais foram os maiores desafios que
enfrentou no inicio da sua jornada e como
conseguiu supera-los?

GR: Na verdade, acredito que o simples ato de
viver ja € um grande desafio. Desde pequeno,
lembro de acordar e observar a luz do sol
entrando pelo barraco onde eu morava. Aquilo
me dava uma forgca imensa, uma energia que me
impulsionava todos os dias. Era um desafio diario
— e eu o enfrentava com fé e coragem.

O tempo passou, o endereco mudou, mas
os meus valores permaneceram 0S
mesmos. E, ao longo de toda a minha
trajetéria, compreendi algo fundamental: o
maior milagre é estar vivo. Sempre foi.

Ndo ha nada mais grandioso do que

acordar com saude e a chance de
recomecar. Por isso, eu ndo acredito que
exista um problema maior do que eu.
Quando o dia comeca, qualquer desafio se
torna pequeno diante da dadiva de mais
um amanhecer.




“Desistir, para mim, nunca foi uma op¢ao. Se voce
teve o privilegio de acordar hoje, ja esta a frente.”

EMPREENDEDORES
@ do Bragﬁ :



“Voce da o passo... e Deus coloca o chdao.”

(0) geraldorufino

7. Em algum momento vocé pensou em desistir
do seu negécio? O que te manteve firme nos
dias mais dificeis?

GR: Eu volto ao ponto anterior: ndo acredito em
dias dificeis. Acredito em dias — e o que
fazemos com eles € uma escolha nossa. Podem
ser simples ou complexos, leves ou
desafiadores, mas o que realmente importa é
como decidimos encara-los.

Desistir, para mim, nunca foi uma opcdo. Se
vocé teve o privilégio de acordar hoje,
independentemente da sua condicdo social, ja
estd a frente. Sempre ha alguém que trocaria de
lugar com vocé. Por isso, acredito que o “dificil”
€ apenas uma questio de ponto de vista.
Sempre digo: existe o cavalo e existe o
estrume. E eu escolho olhar para o cavalo. Nao
me prendo a ideia de copo meio cheio ou meio
vazio — eu sou grato por ter o copo. O resto é
interpretacdo. O poder estd em reconhecer o
que se tem e decidir o que fazer com isso.
Também ndo acredito em “tempos dificeis”,
mas sim em tempos diferentes. Assim como ndo
vejo pessoas ruins — vejo pessoas diferentes,
com histérias e perspectivas distintas. Acredito
que ha Deus, dentro de cada um de nds. E é
nisso que me conecto.

Na minha obra “O Poder da Positivamente”,
falo justamente sobre isso: tudo depende da
ponte de vista — de onde vocé estd olhando.
Nunca cogitei desistir da vida, nem das coisas
que construi. Porque nada vale mais do que
estar aqui, vivo, podendo fazer a diferenca na
vida das pessoas que contam comigo.

Nunca houve um dia em que olhei para o
retrovisor com vontade de voltar atras. O
retrovisor existe apenas para que eu nao repita
0s mesmos erros. Eu prefiro sempre olhar pelo
para-brisa — € ele que mostra o que ainda esta
por vir. A vida, no fim das contas, € o maior
milagre. E viver o hoje, com gratiddo e coragem,
€ 0 que me move todos os dias.




8. Na sua opinido, o que falta para muitos
empreendedores brasileiros prosperarem?

GR: Na minha visdo, a prosperidade depende do
ponto de vista de cada um. Afinal, o que significa, de
fato, ser préospero?

Eu entendi que nasci prdspero. Tive uma base
solida, uma familia linda, uma mae extraordinaria, um
pai sensacional, irmdos maravilhosos — € eu era
feliz. Para mim, prosperidade ¢é isso: ser feliz. Essa €
a verdade que carrego comigo. Mas por que, entao,
tantos empreendedores ndo conseguem traduzir
essa prosperidade para os nhegdécios e acabam sem
resultados? Talvez porque tenham se afastado da
sua esséncia. No meu ponto de vista, a esséncia
estd em acreditar em Deus, nas pessoas e em si
mesmo. Acredito profundamente em Deus, e que
estda dentro de cada um de nds. E, mesmo
respeitando quem pensa diferente, para mim, é
essa fé que nos conecta a empatia, ao respeito e a
solidariedade. Quando vocé acredita em algo maior,
comeca a enxergar o outro com mais carinho,
atencdo e humanidade. Ser prospero € conviver
com o diferente, é ter amor pelas pessoas. E, acima
de tudo, entender que empreender € trabalhar com
gente — e gente precisa de afeto, escuta e
conexdo. Empreendedorismo com esséncia €
aquele que valoriza a base: simplicidade, humildade
e espiritualidade. A felicidade, quando colocada em
pratica, contagia. Quando vocé é feliz de verdade,
eleva a energia de todos ao seu redor. Isso, para
mim, & prosperidade. Acredito que, ao retornarmos
a nossa esséncia — a simplicidade, humildade e fé
— ja teremos acessado a verdadeira prosperidade.
O dinheiro? E consequéncia. Porque prosperidade
vai muito além disso.

9. Como vocé enxerga a relacao entre propésito e
sucesso nos negocios?

GR: : Essa questdo de propdsito tem muito a ver
com ter valores bem definidos. E isso que revela
quem vocé realmente é. Sucesso, para mim, &
quando vocé consegue alinhar seu propdsito a sua
jornada e, com isso, atrair pessoas que querem
estar ao seu lado — ndo porque precisam, mas
porque sentem vontade de estar com vocé.

@GERALDORUFINO

E continuar crescendo sem perder a
humildade. E manter os pés no chdo
mesmo quando a vida te eleva. A melhor
imagem de sucesso que eu posso
imaginar é simples: estar rodeado da
minha esposa, filhos, netos, noras... casa
cheia, riso solto, amor presente.

O verdadeiro sucesso, na minha visao,
ndo estd nas conquistas materiais,
diplomas ou patrimbénios. Estda em
manter por perto as pessoas que vocé
ama, e ver que elas também querem
estar ali — porque se sentem bem,
acolhidas, conectadas com quem vocé
€. Sucesso € isso: ter a liberdade de ser
VOCEé mesmo e, ainda assim, ser querido.
Ter ao seu redor aqueles que importam,
mesmo quando ndo precisam, mas
escolhem estar com vocé. Simples
assim.

10. Qual é o maior aprendizado que a
vida empresarial te ensinou - aquele
que nenhuma escola ou curso ensina?

GR: : A vida empresarial ndo € algo que a
escola consegue realmente ensinar —
especialmente quando vocé comeca
cedo. Eu cresci na rua. Nao tinha mais
minha méae por perto, meu pai carregava
muitas responsabilidades, € minhas
irmas ndo tinham condicdes de estar
comigo o tempo todo. Entdo, cresci com
uma certa liberdade, aprendendo com a
vida como ela é. A escola te prepara
tecnicamente, mas nods, seres humanos,
somos emocionais. E foi na rua, na
convivéncia, nos desafios do dia a dia,
que desenvolvi minha verdadeira
formacéo.

Quando comecei a empreender, mesmo
sem ter um CNPJ, eu ja carregava essa
mentalidade. Entendi que empreender é,
acima de tudo, servir. E ter atitude, fazer
o melhor possivel sem esperar aplausos
ou retorno imediato.




E fazer porque acredita, porque sente, porque
sabe que aquilo pode fazer diferenca para
alguém — ou para vocé mesmo.
A parte técnica a gente aprende nos livros. Mas
o0 emocional, a visdo humana e a resiliéncia...
isso a gente aprende com a vida.

1. Recentemente, vocé foi destaque na
pesquisa da plataforma MindMiners, entre
mais de 1.500 nomes, conquistando o 13° lugar
como um dos empreendedores que mais
inspiram o Brasil. Como recebeu essa
conquista e o que ela representa na sua
caminhada?

GR: Receber essa conquista foi motivo de
imensa alegria, satisfacdo e orgulho. Tudo o que
faco tem um propdsito muito claro: fortalecer
pessoas. Quero que cada uma entenda que ndo
existe nada em mim que elas também nao
tenham — porque ndo ha ninguém maior ou
menor, somos todos semelhantes.

Ser reconhecido dessa forma ¢é algo muito
especial. E a confirmacdo de que vale a pena
servir, agir com o coracdo, com verdade e
propodsito. E quando esse servico € valorizado,
isso nos enche de energia e renova a motivacao
para continuar — e fazer ainda melhor. Ser
premiado por algo que faco com alegria e
entrega é, para mim, uma verdadeira béncao.
Estar em uma lista que reconhece quem faz o
bem e vive para servir € um presente da vida.
Sou so gratidao.

12. Qual conselho vocé daria para quem est
comecando do zero, assim como vocé um d
comecou?

GR: O primeiro conselho que eu daria é:
esqueca a ideia de que vocé estd
comecando do zero. Vocé ja esta aqui, ja
tem vivéncias, informacdes, referéncias.
Tem a chance de observar o que ja existe,
aprender com isso e fazer melhor. Adaptar,
aprimorar — € assim que se comeca.
Empreender e servir. E ter
responsabilidade, € entender que vocé é a
locomotiva da sua vida, ndo um vagéao.

Entdo, como comecar? Olhando para dentro,
reconhecendo seus dons, e olhando para fora,
buscando formas de melhorar o que ja estd ai no
mundo.

Nado se iluda achando que as coisas virdo até
vocé. E vocé quem precisa construir o caminho. E
se ainda ndo tem o seu préprio CNPJ, comece
com o de outra pessoa. Trabalhe, aprenda,
absorva o dia a dia. Isso também é empreender.

O mundo estd carente de pessoas boas,
comprometidas, que facam com verdade. E se
vocé tem os recursos para comecar, faca com
dedicacao, humildade e entrega.

O mais importante de tudo é manter viva sua
espiritualidade, o amor pelo que faz, a paixdo pelo
servir e a fé inabaldvel. Lembre-se sempre: vocé
da o passo... e Deus coloca o chéo.

“...6 entender que vocé é a locomotiva
da sua vida, nao um vagao.”
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13. E por fim: apés livros, palestras e
projetos, qual é o préximo grande sonho
de Geraldo Rufino?

GR: Desde crianca, criei um propdsito: eu
queria ser importante. Mas ndo no
sentido de status ou reconhecimento —
queria ser importante como a minha mae.
Ela fazia exatamente o que todo
empreendedor precisa fazer: ela servia,
acolhia, protegia, fortalecia. Ela era
minha maior referéncia de
empreendedorismo, mesmo sem um
negocio formal. Ela fazia a diferenca.
Desde entdo, entendi que ser importante
é servir ao outro. Aos 8 anos tive meu
primeiro trabalho, ganhando meio saléario
minimo, e ja atendia de 6 a 9 pessoas por
dia. Minha segunda grande meta sempre
foi impactar positivamente a vida de
alguém — seja com um abraco, uma
escuta atenta ou até com um simples pao.
Até hoje, acordo todos os dias com trés
propdsitos: fazer uma boa acéao,
fortalecer minha fé e ser grato por mais
um dia de vida. E, claro, garantir meu
sustento — ganhar meu “délar do dia”.
Esse é o estilo de vida que escolhi desde
a infancia e sera assim enquanto eu viver.

www.geraldorufino.com.br


http://www.geraldorufino.com.br/




Estratcgia, Proposito ¢ Inovacao:
A omada de Uma lLider que

ransforma

Com uma carreira marcada por coragem,
reinvencao e propadsito, a
empreendedora e estrategista, Thais
Brant, construiu um legado pautado na
inovacao, no autoconhecimento e no
impacto positivo. Transformou seus
proprios desafios pessoais e profissionais
em catalisadores de sua histéria — ndo
apenas para Si, mas também para
empresas, empreendedores e
profissionais que cruzaram e ainda
cruzam seu caminho.

Mestre em Gestao da Tecnologia e
Inovacao pelo CEETEPS/SP, especialista
em Marketing Estratégico  pela
Universidade de Ohio (EUA) e em Gestao
Estratégica de Projetos pela FGV/SP,
trilhou uma trajetdoria multidisciplinar.
Atuou em negocios proprios, em cargos
de lideranca e na educacao, sempre
movida por uma inquietude constante e
por um proposito claro: compartilhar
conhecimento e experiéncias que gerem
desenvolvimento e resultados reais para
pessoas e empresas.

Com sdlida formacdo e uma pratica
orientada a acao, tornou-se mentora,
consultora estratégica, professora e
palestrante, sempre conectando
pessoas, ideias e negodcios em ciclos
virtuosos de crescimento. Apaixonada
pelo Marketing — especialmente pelo
Marketing de Relacionamento —,
construiu redes potentes de conexdes e
clientes ao longo dos anos, unindo
técnica, sensibilidade e estratégia.

Ciclo Improvavel:

Uma Reviravolca
com Proposito

Em 2020, diante dos
impactos da pandemia, ela
escolheu ressignificar sua
vida e carreira. Desenvolveu
o método “Ciclo Improvavel”,
um framework que a ajudou a
tirar seus objetivos do papel
e, ao mesmo tempo,
conduziu outros em seus
proprios processos de
reinvencao. O resultado foi
uma virada pessoal e
profissional significativa,
abrindo novos caminhos e
pavimentando oportunidades
sustentaveis para quem
deseja empreender com
consciéncia e clarezaem
empresas familiares de
grande porte.

Arquitetando
Clareza
Estratégica

Com visdao sistémica e
dominio técnico, atua como
arquiteta de clareza em
marketing estratégico.

Sua especialidade esta em
direcionar negécios em
estagios iniciais ou em
processos de
reposicionamento ou
pivotagem, aplicando
tecnologias, dados e
abordagens empaticas,
respeitando a identidade de
cada cliente. Sua
capacidade de analise é
aliada a sensibilidade para
diagnosticar pontos de
ruptura, propor solugoes
criativas e promover
resultados tangiveis.

Como mentora, acompanha
empreendedores e
profissionais que buscam
clareza e propodsito em suas
jornadas, utilizando uma
metodologia prépria para
identificar travas, tracar
metas realistas e apoiar o
crescimento sustentavel de
seus mentorados.

“"Transformei desafios em um

legado de inovacdo,
cooperacao e impacto.”
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"Empreender € um compromisso com a autenticidade

e uma decisdo inegociavel de ir alem do obvio."

EMP
do

REENDEDORES
Brasil



Palestrante que Inspira com Proposito

Nas palestras, ela envolve plateias com uma
abordagem pratica e estratégica sobre marketing,
inovagao e protagonismo. Seus conteudos trazem
vivéncias reais, aprendizados extraidos de sua
jornada pessoal, experiéncias internacionais e da
pratica esportiva, entregando insights valiosos e
aplicaveis para profissionais e empresas.

Autoria e Legado: A Torca
do Coletivo

Atualmente, vive um novo marco em sua carreira ao
estrear como autora na obra coletiva Os Improvaveis
- Como Empreender com Resiliéncia e Conquistar o
Impossivel, ao lado do empreendedor Geraldo
Rufino e outros colegas autores. O livro nao é
apenas uma coletanea de historias inspiradoras, mas
um guia pratico que convida o leitor a repensar suas
escolhas, redesenhar prioridades e acessar todo o
seu potencial.

Mentalidade de Movimento

Para ela, empreender vai muito além de abrir uma empresa.
“Empreender € um compromisso com a autenticidade, um
exercicio constante de autoconhecimento e uma decisao

inegociavel de ir além do o6bvio”, afirma. Com coragem, fé e
resiliéncia, inspira e desafia pessoas a se tornarem
protagonistas de suas proprias historias e a deixarem um O°

legado de valor no mundo.

Mais do que uma profissional, € um movimento em
constante evolucdao — comprometida com estudo

continuo, aprendizado real e

resultados

consistentes. Entre mentorias, aulas, consultorias e
palestras, entrega clareza, criatividade, confianca e
direcao para transformar sonhos em objetivos, e
projetos em realidade..ié):zg

THAIS BRANT

Arquiteta de Clareza em

Marketing Estratégico
@ +55 (12) 98178 9988

Thais Brant

@thabrant




Advogado | Conselh

@danielflaviof




DESAFIANDO O OBVIO:

O NOVO PARADIGMA DA ADVOCACIA COMPETITIVA
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Poucos recém-formados em Direito ousariam
discordar de uma verdade incdbmoda: a
faculdade ensina quase tudo — exceto o que
realmente € necessario para exercer a
advocacia.
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Durante anos, estudantes sao condicionados
a buscar diplomas, aprovac¢des formais e
respostas certas, enquanto o mercado exige
gestdo de risco, estratégia e construcdo de
valor. A experiéncia académica é louvavel na
intencdo, mas frequentemente distante da
complexidade pratica que aguarda o
advogado recéme-inscrito na OAB.

E se, ao ouvir isso, o leitor recorda situacdes
em que precisou improvisar, descobrir
sozinho ou lidar com incertezas que a
formacao académica ignorou, saiba: ndo foi
excecdo. E o padrao silencioso de um modelo
que forma operadores de conteddo, mas ndo
profissionais de mercado.

Foi exatamente essa realidade que Daniel
Fonseca viveu. Um advogado que, assim
como milhares de colegas, acreditou no mito
de que competéncia técnica bastaria para
garantir reconhecimento e sucesso. Mas
descobriu, na pratica, que o jogo era outro.

"Competéncia técnica,
sem estrategia, € s6 mais
um curriculo no
mercado."
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MERCADO JURIDICO (ET

Sortovearde

Em um mercado juridico saturado e cada vez
mais impessoal, onde diplomas se acumulam
e oportunidades se tornam escassas, milhares
de advogados se veem a beira da desisténcia.
Alguns seguem pela paixdo pela carreira,
outros pela necessidade. Mas ha aqueles que
decidem ressignificar a prépria trajetoria e
assumir o protagonismo da sua historia.

Entre esses nomes esta Daniel Fonseca —
advogado, escritor, conselheiro de empresas
e referéncia na forma¢do de advogados
empreendedores. Uma carreira construida
nao pela auséncia de obstaculos, mas pela
coragem de enfrenta-los com estratégia,
adaptacdo e resiliéncia.

H& mais de duas décadas na advocacia
contenciosa e consultiva, ele dedicou os
ultimos seis anos a estudar o mercado juridico
sob outra perspectiva: a mentalidade
empreendedora. E concluiu que o verdadeiro
sucesso ndo pertence apenas ao advogado
conhecedor do Direito — isso € requisito
basico de existéncia —, mas sim aquele que
aprende a se posicionar estrategicamente e a
conduzir sua carreira como um negdcio.

Aos olhos atentos de quem observa o
mercado juridico de perto, sempre chama
atencdo o fato de profissionais tecnicamente
inferiores ocuparem espacos de destaque,
enquanto outros, muito mais preparados,
permanecem a margem. Uma realidade que,
para muitos, causa estranhamento e
desconforto.

Havia — e ainda hd — algo errado nesse
cenario. Ou, no minimo, algo invisivel aos
olhos de quem se limita a técnica. Daniel
Fonseca entendeu isso cedo: o mercado
juridico nao recompensa apenas
competéncia, mas quem domina as regras
invisiveis do jogo. E foi justamente esse
aprendizado que moldou a sua trajetéria.

FONSECA

=

Incomodado com a repeticdo desse ciclo, Daniel
decidiu compartilhar o aprendizado que, durante anos,
muitos advogados mantiveram como vantagem
estratégica. Dessa inquietacdo nasceu Nao Somos
Advogados, Estamos Advogados, obra que se tornou
referéncia ao revelar as competéncias
comportamentais que ndo sao ensinadas na faculdade
— mas que fazem toda a diferenca na vida real da
advocacia.

Hoje, o livro é considerado leitura indispensavel para
qgquem deseja permanecer relevante e competitivo em
um ecossistema juridico em constante transformacao.
Mais do que paginas, é um divisor de aguas para
profissionais que se recusam a ser apenas mais um.

Sobre o livro Os Improvaveis

Uma historia, em especial, ilustra esse conceito.

Era fim de tarde quando um jovem advogado, exausto e
frustrado, chegou para uma mentoria. Nos olhos,
carregava 0 peso de anos de estudo e poucos
resultados. As especializacdes se acumulavam, mas os
clientes nao.

Na conversa, Daniel revelou o ponto cego que poucos
admitem: competéncia técnica, sem estratégia, € so
mais um curriculo no mercado.

Dias depois, ao participar de um evento empresarial,
aquele advogado mudou sua postura. Ao conhecer uma
investidora do setor imobiliario, ouviu mais do que
falou. Identificou os desafios dela com aquisicbes em
leildo e, sem tentar vender seus servicos, compartilhou
solu¢des e insights valiosos.



“As habilidades técnicas do advogado ndo s
diferencial competitivo: mais do que /sso s@o
uma condic@o de existéncia.”

EMPREENI]EDI]HES
Brasil




ESTRATEGIA, PROTAGONISMO E POSICIONAMENTO

Para Daniel Fonseca, essa é a nova advocacia:
estratégica, protagonista e com posicionamento. Ele
defende que todo advogado carrega dentro de si o
potencial de reescrever sua prépria histéria — desde
que abandone a ilusdo de que competéncia técnica e
tempo de experiéncia sao suficientes para construir
relevancia no mercado.

O futuro que se deseja ndao acontece por acaso. Ele é
definido pelas decisdes que se toma hoje. Na
advocacia, cada escolha adiada € um movimento
silencioso rumo a irrelevancia.

Como costuma dizer: as dificuldades ndo sao o livro
inteiro — sdo apenas capitulos. E todo advogado, se
quiser, pode mudar o final dessa histdria.

Um livro para quem nao aceita o ébvio.

Mais do que uma coletanea de historias, Os
Improvaveis € uma obra sobre mentalidade,
superacao e transformacao de realidades. Reunindo
autores que romperam padroes e construiram
trajetorias improvaveis, o livro oferece licoes valiosas
para profissionais que se recusam a aceitar o
previsivel.

No capitulo VENCER NA ADVOCACIA: ESTRATEGIA,
ADAPTACAO e RESILIENCIA, Daniel Fonseca
entrega uma leitura necessaria para quem deseja
compreender 0 mercado juridico atual. Mais do que
relatar desafios, ele expde as falhas estruturais da
formacao académica e desmistifica a ideia de que
competéncia técnica, isolada, garante
reconhecimento e estabilidade na advocacia
contemporanea.

Ao propor mentalidade empreendedora, estratégias DANIEL FONSECA

assertivas e forca mental para lidar com as pressoes e
incertezas da profissao, Daniel transforma o capitulo
em um verdadeiro manual de sobrevivéncia e
protagonis_[_rlo para advogados em qualquer fase da O° @danielflaviof

carreira. ‘@
\_ = :

Advogado, Conselheiro,
Palestrante e Escritor



https://www.instagram.com/danielflaviof/
https://www.instagram.com/danielflaviof/
https://www.instagram.com/danielflaviof/

QUALEO
PRIMEIRO

O SUCESSO?

SERDONO DA
SUA MARCA!

Diante de um mercado cada vez mais competitivo, garantir o direito exclusivo de uso da sua
marca é primordial. Sabemos que ela estabelece uma relacao de valor com o consumidor,
além de criar uma identidade duradoura que agrega muito no processo de marketing de
seus produtos ou servicos. E fundamental entender que o conceito de marca é mais
intangivel do que tangivel. Por meio dela, o consumidor experimenta sensacdes, vivencia
experiéncias e forma percep¢des unicas. Por esse motivo, uma marca pode se tornar um
elemento tematico importante para a publicidade. No entanto, se esse nome, apos anos de
uso, precisar ser alterado, todo o conceito mercadolégico podera ser abalado.

Sem registro, a marca nao possui dominio e pode ser facilmente apropriada por terceiros,
causando severos prejuizos financeiros ao fundador. Por outro lado, com uma marca
registrada, além do direito de uso exclusivo, o titular pode firmar contratos de cessao e
licenciamento, recebendo royalties como retorno financeiro.

Registro de softwares

Registro de marca e patente
& P Prop. Intelectual

O| @agilitymarcasepatentes @ 31 99663-2617
O| @agilitymarcasepatentes.morumbi @ 11 9 5902-6499
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A TRAJETORIA DE FATIMA REIS

Vocé sente clareza ao tomar decisbes no seu negocio?
Consegue construir conexdes estratégicas realmente eficazes?
Ou sente que, apesar dos seus esforcos, ainda falta lideranca
para avancar com confianca? Se vocé respondeu “ndo” a
alguma dessas perguntas, a historia de Fatima Reis pode ser o
ponto de virada que vocé procura.

Fatima Reis € uma daquelas personalidades improvaveis — no
melhor sentido da palavra. Sua trajetéria marcada por
simplicidade, aliada a forca de vontade, fé e inteligéncia
estratégica, a tornou uma das vozes mais influentes no
empreendedorismo nacional. Sua trajetoria integra a obra
coletiva “Os Improvaveis”, organizada por Geraldo Rufino, e
publicada pela Editora Gente, com um capitulo contundente e
transformador: “Lideranca e Conexdes Estratégicas”. Nele,
Fatima nao apenas compartilha sua vivéncia, mas ensina
como transformar obstaculos em oportunidades de
crescimento.

Ao longo da obra, ela revela com franqueza os bastidores de
sua virada de chave: de empreendedora sobrecarregada,
focada apenas em vender e operar, para uma gestora
estratégica, focada em construir algo maior que si mesma.
“Por muitos anos, deixei o estratégico de lado. S6 quando
passei a planejar, investir com proposito e diversificar as
fontes de renda é que minha empresa comecou a crescer de
forma sustentavel”, conta.

Para Fatima, lideranca ndo é apenas uma posicao — é uma
mentalidade. E conexdo estratégica nao € sobre networking
vazio, mas sobre parcerias com propodsito, construidas com
inten¢ao, generosidade e visdo de longo prazo.

Ao abordar a falta de apoio enfrentada por pequenos
empreendedores — especialmente mulheres — Fatima
denuncia a cultura de rivalidade e a auséncia de redes de
fortalecimento genuinas. “Percebi que em muitos grupos havia
mais teoria do que pratica, mais disputa do que unido.
Precisamos criar tribos que nos impulsionem, ndo que nos
limitem.”



"Conexdo estratégica néio é sobre netij%?king vazio, mas sobre
parcerias com propdosito, construidas com intencéo,
generosidade e visGo de longo prazo."

EMPREENDEDORES
do Brasil



Entre 2012 e 2018, o Talk Show Carreiras
& Oportunidades reuniu mais de 200
personalidades dos mundos
empresarial, corporativo e educacional,
em mais de 90 eventos presenciais
realizados no extinto Teatro Eva Herz,
Teatro Casa do Comércio, faculdades,
universidades e cidades vizinhas. Mais
de 20 mil pessoas participaram desses
encontros, marcados por  trocas
enriquecedoras e inspiracdo.

“Néo esta satisfeito, peca para sair.
Porque o importante € ser feliz”
Faca a diferenca.

g -

www.empreendedoresdobrasil.com

UMALIDERQUE
FORMALIDERES

Fundadora do Grupo Reis, que integra marcas como
Empreendedores do Brasil, Carreiras &
Oportunidades, Reis Editora e outras, Fatima tem mais
de 27 anos de estrada e uma missdo clara:
profissionalizar o pequeno empreendedor brasileiro e
ajuda-lo a prosperar com consciéncia, fé e estratégia.

Sua atuacdo vai além da teoria. Fatima é mentora de
empresarios, produtora, apresentadora e estrategista
em branding e posicionamento. Seus projetos
combinam comunicacdo, educacao e desenvolvimento
humano, oferecendo estrutura, Vvisibilidade e
transformacdo para quem deseja crescer no mercado
com verdade e propdsito, através da sua empresa de
consultoria e comunicacao.

s et AROER. N

Talk Show Carreiras & Oportunidades 2018, com Angela Carvalho, Nagila Andrade e Consténcia Galvéo.

Foi nesse cenario que Fatima Reis deu inicio a uma
jornada de impacto, conectando milhares de pessoas

por meio de conversas transformadoras com
protagonistas que faziam a diferenca em seus
mercados.

Atualmente, essa missdo continua no Podcast
Empreendedores do Brasil, onde Fatima segue

entrevistando grandes nomes do empreendedorismo,
promovendo reflexdes, compartilhando aprendizados e
inspirando uma nova geracao de lideres.

“Seja a mudanca que vocé quer ver.

Faca a diferencga!

Bordéo final do PodCast EB
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Gravacgao Os Improvaveis ; i

No capitulo da obra “Os Improvaveis”, ela apresenta um

n vnz E n '-““““E passo a passo direto e pratico para quem deseja
destravar seu negdcio:
nE u“EM FEZ E 1.Defina objetivos claros e mensuraveis

Fnz ncnuTEcEn 2.Construa conexdes estratégicas com intencionalidade
3.Expanda seus horizontes com mentores e boas

referéncias
Fatima ndo apenas compartilha 4.Pratique colaboragdo como um valor e ndo uma
sua histéria — ela a vive todos obrigacao
os dias com coragem e
entrega. Seus projetos sao Essas ac¢bdes, quando aplicadas com consisténcia,
prova viva de que é possivel permitem que o empreendedor deixe de ser apenas um
empreender com alma e operador do proprio negdcio e se torne um verdadeiro
crescer com proposito. Desde estrategista, alguém capaz de liderar com visao, clareza e
seu primeiro documentario influéncia positiva.
audiovisual, passando pelo talk
show Carreiras & E como ela mesma encerra seu capitulo:
Oportunidades até o atual
Podcast Empreendedores do “A sua histdéria de sucesso estd sendo escrita agora — e
Brasil, ela une narrativa, vocé é o autor dela. O mundo precisa do que sé vocé
inspiracao e resultados pode oferecer.” jf_“‘:%
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concretos.

“Acredito que o verdadeiro
sucesso nao é so individual. Ele
e construido com o outro, pelo
outro e para o outro”, afirma.
Sua licdo final é clara: o
crescimento ndo vem soO do
esfor¢co, mas da forma como
vocé direciona esse esforco.
Trabalhar duro é importante,
mas trabalhar com estratégia é
essencial.

@ @fatimareisoficial | O’ @empreendedoresdobrasiloficial
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VENHA PARA O MELHOR
GUIA DA ZONA SUL DE
SAO PAULO

CONTAR A IS TORIA

E/OU DIVULGAR SEUS SERVICOS

TE_N HA SUA MARCA
- JADA ...

pontos da zona sul

Revista Impressa + App de Vantagens
Contato de vendas: 11 9 5902-6499




Empresario | Palestrante | Escritor

‘ @arthurrufino




Arthur Rufino:

O Desmanche Criativo que Transformou o Mercado
e Inspirou uma Nova Geracao de Empreendedores

Por tras de muitos negécios bem-
sucedidos, ha histérias que rompem
padrdes, quebram mitos e mostram que a
verdadeira inovacdo ndo esta apenas na
tecnologia, mas na forma como
enxergamos o mundo a nossa volta. Arthur
Rufino é protagonista de uma dessas
historias. Filho do consagrado
empreendedor Geraldo Rufino, Arthur
soube trilhar seu proprio caminho e hoje é
reconhecido como um dos principais
nomes quando o assunto é inovacdao com
proposito e economia circular.

Desde cedo, Arthur respirava os bastidores
da JR Diesel, uma das maiores empresas
de desmontagem e reutilizacdo de
caminhdes da América Latina. Mas nao se
limitou a ser o herdeiro do império criado
pelo pai. Com uma mente inquieta e visao
estratégica, assumiu a lideranca da
empresa e a reposicionou no mercado
com uma abordagem moderna, baseada
em  sustentabilidade, tecnologia e
governanca.

Foi assim que surgiu o conceito de
"Desmanche Criativo", que mais tarde se
tornaria o titulo de sua metodologia de
reinvencao dos negocios tradicionais. Com
base nesse conceito, Arthur escreveu o
livro Inovacao para Nao Inovadores, onde
traduz, de forma pratica, como empresas
podem se reinventar usando 0s recursos
que ja tém, mesmo diante de cenarios
desafiadores.
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"0 segredo da inovacdo muitas vezes estd na
simplicidade de olhar para o 6bvio com novos olhos.”

EMPREENDEDORES
do Brasil



Essa filosofia o levou a fundar a OCTA,
startup que une inovacao digital e
economia circular, oferecendo soluc¢des
completas para a desmontagem
automotiva com rastreabilidade, impacto
ambiental reduzido e geracao de valor
compartilhado. A OCTA é mais do que uma
empresa: € um movimento por um futuro
mais sustentavel e consciente, em que o
residuo vira recurso e o descarte vira
oportunidade.

Arthur também se destaca como mentor,
professor e palestrante, compartilhando
sua vivéncia em projetos como Tutora,
Conquer e Confraria do Empreendedor.
Em suas falas, ele inspira milhares de
empreendedores a enxergarem valor onde
antes havia apenas descarte, mostrando
que o segredo da inovacdo muitas vezes
esta na simplicidade de olhar para o 6bvio
com novos olhos.

Ele faz parte de uma geracdo de lideres
que alia legado a disrupcdo, tradicdo a
reinvencdo, proposito ao resultado. Com
linguagem acessivel e atuacdo pratica,
Arthur Rufino se tornou uma das vozes
mais relevantes quando se fala em ESG,
transformacao organizacional e lideranca
regenerativa no Brasil.

Mais do que dar continuidade ao que o pai
construiu, Arthur escolheu ressignificar,
criar, expandir e multiplicar o impacto. E é
por isso que sua jornada merece ser
celebrada nas paginas desta edicao
especial da Revista Empreendedores do
Brasil — como um exemplo de que é
possivel inovar com os pés no chdo, a
mente no futuro e o coracdo voltado para
o coletivo.

ARTHUR RUFINO

Empresario, Palestrante e Escritor

@arthurrufino
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Comece o dia
com Deus, estudando
um capitulo da Biblia

Assista todos os dias, as 6h,
na TV Novo Tempo
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@tropicalarteemmadeiras

(71) 3379-2019
(71) 99739-3281
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Jogos estratégicos

Jogos voltados para o desenvolvimento humano, entretenimento e terapias

@ludusludicos



PODCAST

EMPBEENDEDURES
Brasil
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Venha compartilhar sua

a gente!
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